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Harete mal og KPIl-er N

Okt nytte Klima Trafikksikkerhet Kostnadsreduksjon
Positiv nyttebragk 40% reduksjon 0 skadde og Mal om 20%
av CO2 innen drepte reduksjon

2030



Tradisjonelle konkurranser fungerer ikke N

Lite fokus pa prosjektets mal
- Begge parter fokuserer i hovedsak pa egne mal - ikke prosjektets overordnede mal

Detaljerte spesifikasjoner
- gir ikke rom for egne Igsninger og innovasjon

Ensidig fokus pa pris
- Vinner pa pris - rom for taktisk prising pa oppgitte mengder

Risikoer avdekkes ikke i forkant
- Lite fokus pa a fokusere pa hvordan leverandgren kan bidra til & forebygge byggherres risiko

Tre selvstendige parter som kan skylde pa hverandre

- Prosjekterende kan skylde pa byggherre, entreprengr kan skylde pa prosjekterende og byggherre kan
skylde pa begge



Involverer leverandarene tidlig for a finne beste lgsning N

Intern
optimalisering

Total
entrepnser

Anskaffelse Integrert samhandling Utbyggmg Drift & vedlikehold »)
utredning
A A A Tid

Finne den beste Igsningen ) )
sammen med valgt Idriftsette den beste Igsningen for

entreprengr samfunnet og trafikantene

Nye Veiers pavirkningsrom

Optimalisert for Finne riktig
markedet entreprengr



Flere trinn skal sikre riktig valg av leverandear

Signere kontrakt

Trinn 3 - . Beste leverandgr spesifisere sitt tilbud i
Konkretisering - BVP konkretiseringsfasen

Trinn 2 _,| Tilbyderne (tre til fem) konkurrerer om a gi det beste tilbudet
Tilbud - BVP ut fra tildelingskriterier

Trinn 1

Kvalifisering Utvelgelseskrav (bgr krav) for velge ut tre til fire (fem) tilbydere

Minstekrav (skal krav) for a bli kvalifisert innen gkonomi, selskap, HMS, samfunnsansvar og
tidligere relevante erfaringer

Lov om offentlige anskaffelser (LOA) med forskrift om offentlige anskaffelser (FOA)




Tenders are announced in Doffin and TED - also contract awardsN
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What is TED?

¥ Browse by TED (Tenders Electronic Daily) is the online version of the 'Supplement to the Official Journal' of the EU, dedicated to European public
. procurement.
» Business opportunities

+ Business sector (CPV) TED publishes 520 thousand procurement notices a year, including 210 thousand calls for tenders which are worth approximately €420 billion.



Alle dokumenter er tilgjengelig digitalt

I\ NyeVeier

Nye Veier
Tangen 76
4608 Kristiansand

Trenger du teknisk support?
& E-post kgv@eu-supply.com

. Telefon: +47 23 96 00 10

Kundelogin

Single Sign-On

eller logg inn med paloggingsinformasjon

Brukernavn

Passord

Logg inn

Glemt ditt paasord?

= Offentlige kunngjaringer
(£ Ny leverandar? Registrer online

& Cookies
3

Planned downtimes

To sprak -
engelsk og
norsk

N



Steg 1 - Sgknad om kvalifikasjon i KGV

« Alle krav finnes i KGV (EU Supply) “”“““

.
« @konomi
Skai-Rrav IRARIEnseT | MANCG LTy FaquUNMEns FIanCSs
% s Bra

Selskap

- HMS
Samfunnsansvar
Referanser

- Skal krav ma oppfylles for a bli kvalifisert

- Bar kravene pa referanse prosjekter gis
poeng i evalueringen og bidrar til a velge
ut de 3-4(5) beste til trinn 2

Anmodning  Vergon

N



Mange utenlandske sgkere til prosjektene

Seknader om kvalifikasjon  Seknader til tilbudsfasen Videre til tilbudsfasen Valgte entreprensrer

20%

48%

62% 58%

Utenlandsk . Norsk

b Bil"ld AFRIKA £'2019 Microsoft Corporation Terms

Snitt ca 7 sgkere pr konkurranse



Trinn 2 - Tilbudet

Konkurransegrunnlaget

Kontraktsbestemmelser,

e ———
—_—— — —~
— -~

Kapitel A Kapitel B Kapitel C

pitel D

RUrranseregler Beskrivelse

7 Funksjonskravene

/ Og

'\ kontraktkravene er

\ definert av Nye
AN Veier

~ —
~ —_—

Ly A
Difi .
Direktoratet for b % Byggenaerlpgens.
forvaltning og ikt n Landsforenmg

N



Tilbudet skal fokusere pa prosjektets maloppnaelse N

— .y,
’— ‘\

~
P Overordnede mal ~ «~

« Eksempel pa prestasjonsmal:

Minimere ulemper for alle trafikantgrupper i
byggeperioden og ved drift og vedlikehold

Funksjonskravene og
kontraktskravene
er definert av Nye Veier

Minimalisere klimagassutslipp i byggeperioden og ved drift
og vedlikehold

Minimalisere behovet for vedlikehold som medfarer
ulemper for trafikantene

Realisere visjonen om en skadefri bygge- og anleggsplass
(mennesker, miljg og materiell), samt et helsefremmende

og rettferdig arbeidsliv Kvalifiserte tilbydere
lgser funksjonskravene

Unnga framtidig produksjonstap pa landbruksarealer som
beslaglegges i byggeperioden




Tilbudenes seks sider

MAL FOR PRESTASIONSBEGRUNMNELSE

Underbyggelse av pastanden
med malbar
prestasjonsinformasjon

« Hva vil dere gjgre for a na
malene?

e Hvorfor?

« Malbare tall.

MAL FOR TILLEGGSVERDIVURDERING

Pa hvilken méate bidrar denne
tilleggsverdien til & realisere
prosjektmalsetningene?

Underbyggelse

Innflytelse pa pris

Forslag til tillegg:

- Bidragtil & lase prosjektets
overordnede mal.

» Stgrre nytte enn kostnad.

Innflytelse pa tid

Spesifikke og malbare pastander

Ambisigse

Realistiske fordi de er oppnaelig
Tidsbundet

MAL FOR RISIKOVURDERING

Hvarfor er dette en risiko?

Forebyzgende tiltak (pris ma
veere inkludert i BIMP)

Underbyggelse av effektiviteten
av forebyggende tiltaket med
malbar prestasjonsinformasjon

De viktigste risikoene for
oppdragsgiver
Hvordan forebygge disse?

Korrigerende og
skadebegrensende tiltak

Kostnader for korrigerende og
skadebegrensende tiltak

N



Gjennomfgring av intervjuene

* Inntil 3 nekkelpersoner fra hver tilbyder
blir intervjuet i inntil 1 time (enkeltvis)

- En egen intervjuer giennomfarer
intervjuene

« Evalueringsteamet evaluerer svarene som
gis gjennom intervjuene (intervjueren
deltar ikke i evalueringen)

« Intervjuene tas opp pa «band» og
transkribert — underlag til kontrakten

N



Vekter pris lavt i konkurransene - men setter budsjettrammer N

Kompetanse og Tiloudssum

erfaring
25 %

0
Tilleggsverdi I :
Prestasjons-

begrunnelse
Risikovurdering

Vektingen vil variere i de ulike konkurransene



Trinn 3 - Konkretiseringsfasen - hvordan lgse oppgaven N

N Kapittel B1.1 Konkretiseringsfasen
yle E6 Roterud - Storhove
VB ler pg.07.2019 |

Versjon |1

1 MALET MED KONKRETISERINGSFASEN

Malet med konkretiseringsfasen er & komme frem til en komplett kontrakt.
2 OVERORDNEDE REGLER FOR KONKRETISERINGSFASEN
Fglgende overordnede regler gjelder for denne fasen:

s Leverandgren skal ikke endre tilbudet som var gjenstand for evalueringen
* Risikofordeling mellom partene skal ikke endres
e Oppdragsgivers minstekrav til giennomfaring av oppdraget skal opprettholdes

o Deltakere i fellesm@ter skal begrenses til det som er ngdvendig

3 HVA SKAL LEVERES | KONKRETISERINGSFASEN
Fglgende skal leveres av leverandgren i Igpet av konkretiseringsfasen:

* En overordnet plan for gjennomfaringsfasen (fra signering til ferdig bygd eller til fase Il ved

Revisjonen gelder

integrert samhandling) med tydelig angivelse av ansvar for de ulike leveransene

s  Beskrivelse av hvordan pastander i prestasjonsbegrunnelsen skal oppnas, herunder KPler for

oppfglging i gjennomfgringsfasen. Dette er KPler som kommer i tillegg til de som allerede fremgar

av konkurransegrunnlaget

s Gjennomga alle risikoer relatert til prosjektets maloppnaelse og kontraktsarbeidet — bade

leverandg@rens og oppdragsgivers - med forebyggende og korrigerende tiltak




Forskjellen mellom BVP og tradisjonelle konkurranser N

Kvalifisering Tilbud Konkretisering

Overordnede mal
Risiko
Intervjuer

Likt




Pagaende og kommende konkurranser

Strekning

Lengde i

Planlagt

Anslatt

N

Planlagt

E6 Roterud-Storhove
E6 Moelv-Roterud

E6 Storhove-@yer

E18 Langangen-Rugtvedt

39 Mandal-Heerdal

18 D@rdal-FyIk@

E39 UaIand-Bue>

E39 Heerdal-Reyskar

E39 Bue - Algard

km

23,1

10,7

9,5
Ca17
24
21,7
19,9
21
10,5

15

kunngjoering

Tiloudsfase pagar

Tilbudsfase starter
oktober

Oktober 2019
November 2019
Januar 2020
April 2020

April 2020

Juni 2020
Oktober 2020

November 2020

kontraktsverdi NOK

eks mva
3,9 mrd

2,5 mrd

1,2 mrd
Ca 4,9 mrd
4,3 mrd
3,8 mrd
3,2 mrd
4,5 mrd
3,0 mrd

1,5 mrd

kontraktsignering

Mars 2020

Juni 2020

September 2020
November 2020
Desember 2020

Januar 2021

CTidlig involve@

Mars 2021
Mai 2021
September 2021

Oktober 2021



Lykke til!

N_ye Veier gnsker dere velkommen i
fremtidige konkurranser

[\ NyeVeier
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